Clemens Adam

Vertriebsberatung

Die Vertriebsberatung fur

MEHRGEWINN
BESSEREPROZESSE
T1AKOMMUNIKATION

Ihr Unternehmen wird produktiver, wirtschaftlicher, zuverlassiger
und zukunftsfahiger. Vertrieb, Marketing, Flihrung, Digitalisierung,
interne und externe Kommunikation auf Spitzenniveau.

Gefordert durch:

Bundesministerium o o
A fur Wirtschaft

und Energie

I Institut praxisorientierter Unternehmer




Kommen lhnen folgende

Erkenntnisse bekannt vor?

* Viel Arbeit, wenig Ertrag

* Trotz Schulungen wenig Umsetzung

« Werbeaktionen mit hohen Kosten, aber geringem Ertrag
* Lange Meetings, kaum Ergebnisse

« Mitarbeiter kiindigen oder sind oft krank

* Mangel an Fachpersonal

* Unruhe im Team oder negativer ,Flurfunk”

Hand aufs Herz:
Einer oder mehrere Punkte treffen auch

bei Ihnen zu! Erprobte Praxislosungen bringen
Akzeptanz in lhrem Team.
Clemens Adam kennt das aus mehr als Und die gewiinschte Veranderung

30 Jahren Unternehmertum und mehreren funktioniert dann wirklich!
hundert Unternehmen, die er als Berater,
Trainer und Sparringspartner begleitet hat.




Clemens

Richard Adam

Autor, Mentor, Berater,

Coach, Sparringspartner

Auch im digitalen Zeitalter ist es wichtig, dass Sie effizient und effektiv arbeiten, um vom
Markt akzeptiert und nicht abgehangt zu werden. Mit der Erfahrung von Clemens Adam und
der Unterstiitzung von 27 Experten aus den wichtigsten Unternehmensbereichen fiihren wir
Sie und lhr Team zum Erfolg. Als Unternehmer leben Sie vom Deckungsbeitrag. Und wir

davon, diesen flir Sie zu optimieren.

Clemens Adam ist Griinder und
Geschaftsfihrer der Vertriebsberatung
und des Instituts praxisorientierter
Unternehmer I+p-U.

Durch seine langjahrige Erfahrung als
Fihrungskraft und Unternehmer gilt er
als Vorreiter der Selbstreflexion in
Unternehmen.

Er analysiert mit seiner 360-Grad-Windrad-
Methode Ablaufe und Strukturen
und hilft, Mangel abzustellen.

Die Losung auch fir Ihr Unternehmen:

FUR KMUs, HANDWERK, EXPERTEN
und PRODUZIERENDE UNTERNEHMEN



Testimonials

Deckungsbeitrag um
1.200 % gesteigert

Herausforderung

Unternehmer hat ein ungutes Gefiihl, dass in seinem produzierenden Unternehmen etwas
schieflauft. Mitarbeiter sind demotiviert, Auftrage werden wochenlang geschoben und
Kunden reklamieren oft. Der Produktionsleiter schimpft Giber den Unternehmer und das
Team macht Uberstunden ohne Ende. Deckungsbeitrag gerade mal 10.000 € bei einem
Umsatz von 1. Mio. €.

Ziel

Mehr Produktivitat und zuverlassige Lieferzeiten,
Steigerung des Deckungsbeitrags auf Minimum 100.000 €.

Losung

360-Grad-Windrad-Reflexion der Arbeitsprozesse und Mitarbeiterbefragung. Optimierung der
Verkaufspreise und Kundenstruktur. Produktionsleiter austauschen. Fiihrung optimieren.

Langzeitresultat

Deckungsbeitrag nach 1 Jahr bei 120.000 €. Neuer Produktionsleiter sowie Aufbau neuer
Strukturen und Arbeitsprozesse. Einkauf optimiert. Nach 2 Jahren Deckungsbeitrag
bei 250.000 € bei einem Umsatz von 1,3 Mio. €.
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Testimonials

Viel verkauft -
ohne Rabatte

Herausforderung

Ein Unternehmen im Bereich Nuklear-Diagnostik verkauft Computertomographen. Kalkuliert
ist ein Gewinn von 45 % pro Gerat. Verkaufer verkauft immer tiber das Argument ,Referenz-
kunde” und gibt hochste Rabatte, um den Auftrag zu bekommen. Leider macht er dies bei
jedem Kunden und der Vertriebsleiter muss zustimmen, um das Gesicht beim Kunden zu
wahren.

Ziel

Keine Rabatte, Erstattung der Logistikkosten, wieder mehr Geld verdienen.

Losung

11 Tage Verkaufstraining fiir den Verkaufer. Uben der Verkaufsgesprache mit potenziellen
Kunden in Begleitung von Clemens Adam. Coaching des Vertriebsleiters, solchen Deals nicht
mehr zuzustimmen und klare Grenze bei maximal 3 % Skonto.

Langzeitresultat

Verkaufer gibt keine Rabatte mehr, da er die Vorteile seiner Gerate gegeniiber dem Wettbe-
werb kennt und diese eingangig kommuniziert. Chef braucht keine Sondernachlasse mehr
geben. Es wird Geld verdient.
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Testimonials

Corona-Umsatzeinbruch
kompensiert

Herausforderung

Metzgerei muss Cateringgeschaft aussetzen, da auf Grund von Corona kaum noch Events
stattfinden durften und auch Geschaftskunden kaum Meetings abhalten. Glatte 500.000 €
Umsatzeinbruch im Jahr 2020. Trotzdem bauen Mitarbeiter Uberstunden auf und der De-
ckungsbeitrag sinkt dramatisch. Die Mitarbeiter setzen Mallnahmen des Eigentimers nicht
um. GrolRer Frust auf allen Seiten.

Ziel

Aufbau neuer Umsatzquellen, bessere Kommunikation
und vor allem keine Uberstunden mehr.

Losung

Einzelgesprache von Clemens Adam mit allen Mitarbeitern, aufdecken der Ursachen
und hinterfragen von Fakten, Kick-off mit allen Beteiligten, Einflihrung einer neuen Kommu-
nikations- und Schulungs-App, setzen neuer Impulse und Aufbau Online-Shop.

Langzeitresultat

Keine Uberstunden mehr. Mitarbeiter verstehen die Zusammenhange besser. Der Shop ist
aufgebaut und erwirtschaftet durchschnittlich 60.000 € Umsatz im Monat.
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360-Grad-Windrad-Methode

Erkennen Sie die Chancen, die Mentoring, Wenn dazu noch erprobte und

Coaching, Beratung oder Training fir ein wirkungsvolle Losungen, Methoden und
Unternehmen bieten kann, wenn der Blick Trainings einflielen, die eine nachhaltige
von aulen sichtbar macht, was oft unterm Veranderung ohne Druck und Schmerzen
Teppich verborgen ist? ermoglicht?

€@ Analyse

Q Reflexion
€) Lésungsfindung

¢ Umsetzung
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Durchstarten mit System

und Wechselwirkung sowie Reflexion der notwendigen Schritte. Dabei wird immer das

I Die 360-Grad-Windrad-Methode ist eine praxiserprobte Strategie mit Analyse von Ursache
Team mitgenommen. Das macht diese Methode zum Erfolgsrezept fiir Ihr Unternehmen.

1. Analyse:
Im ersten Schritt schauen wir mit einem unbefangenen Blick von
aullen auf Prozesse, Menschen, Kommunikation und Ergebnisse.

2. Reflexion:
Im zweiten Schritt ordnen wir die Ergebnisse
in lohnenswerte Ziele ein.

3. Losungen:
Im dritten Schritt erarbeiten wir Methoden und Prozesse,
die es moglich machen, die Ziele zu erreichen.

4. Umsetzung:
Im vierten Schritt unterstiitzen Clemens Adam und sein Team
bei Umsetzung und Controlling mit Korrekturen und Coaching.
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lhr Unternehmen in guten Handen

3 gute Grunde fur die
Clemens Adam
Vertriebsberatung

‘ Planbar und mit System

Gemeinsam erarbeiten und verfolgen wir eine
klare Strategie, mit der wir Sie und lhr Geschaft
auf die Uberholspur bringen.

‘ Kompetent und zuverlassig

Neben der Optimierung von Vertrieb, Fiihrung und
Kommunikation unterstiitzen Sie auf Wunsch
weitere Experten beim Erreichen lhrer Ziele.

‘ Erfahren und akkreditiert

Seit 2006 unterstiitzen Clemens Adam und sein
Team Unternehmen dabei, zu wachsen.

Mit Gber 250.000 Seminarteilnehmern in mehre-
ren hundert Unternehmen vertrauen wichtige
Unternehmen am DACH-Markt auf die Kompe-
tenz und Integritat.

Mit der Anerkennung und Akkreditierung durch
fihrende Fordergesellschaften und Fordermittel-
geber wie die BAFA, das RKW Hessen, Unterneh-
mensWert:Mensch und INQUA hat das Unterneh-
men einen hohen Qualitatsstandard entwickelt.
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Clemens Adam

Speaker, Unternehmer, Autor
Der Experte fir Selbstreflexion

in Marketing, Vertrieb & Fihrung

- Erfolgsbremsen l6sen

- Potenziale steigern

- Ziele erreichen

- Erfolge feiern
- Team motivieren

- Gehaltvoller Vortrag
« Keine Floskeln, sondern Praxis
« Auf den Punkt gebracht

- Wirkungsvoll und nachhaltig

 Individuelle Themen, spannend verpackt
- Beispiele aus der Praxis
« Wow-Effekt

Buchen Sie Clemens Adam

fir Ihr Team-, Vertriebs- oder Firmen-Event

www.clemens-adam.com
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Publikationen

Clemens Adam wirkte in den vergangenen Jahren bei vielen
Buchpublikationen mit. Seine Impulse, Tipps und Tricks hat er
in seinen drei neuesten Biichern festgehalten.

Erfolg durch einfache Selbstreflexion
von Clemens Richard Adam

Wie Sie Ihr Unternehmen durch Techniken der Selbstre-
flexion hinterfragen und Losungen erarbeiten, die der
Zielerreichung des Unternehmens dienen.

UnternehmerPRAXIS
von I-p-U | Clemens Adam (HQg.)

21 Experten des I*p+U geben praktische Erfolgstipps,
z. B. worauf man bei der Weiterentwicklung des
Unternehmens achten sollte.

Bring dein Windrad zum Drehen!
von Clemens Richard Adam

Wie du Dich und Deine acht moglichen Blockaden durch
Techniken der Selbstreflexion zum Performer machst
und Blockaden auflost.


https://www.amazon.de/Bring-dein-Windrad-zum-Drehen/dp/3946287263
https://www.amazon.de/Erfolg-durch-einfache-Selbstreflexion-Lebensgl�ck/dp/3947702450
https://www.amazon.de/UNTERNEHMER-PRAXIS-100-Erfolgstipps-Experten/dp/3000660216

Sichern Sie sich jetzt Ihr

www.clemens-adam.com

Buro: 06023 - 94 31731
Mobil: 0152 - 540 320 49

E-Mail: adam@clemens-adam.de
Web: www.clemens-adam.com

Adresse: Siemensstraf3e 18 - 63755 Alzenau



	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

